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Ergebnispräsentation der MDS-Analyse 

für die Stadtverwaltung Olbernhau 
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Agenda 

■ Ihre fixierten Ziele der Analysevereinbarung 

■ Die Outputsystem- und Kostenanalyse (IST-Situation) 

■ Die Bedarfsanalyse 

■ Ihr zukünftiges Lösungskonzept 

■ TA Cockpit 

■ Unser Angebot 
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Ihre Analyse – Das Projektteam 

Folgende Personen haben die Analyse ermöglicht: 

TA Triumph-Adler 

 

■ Tino Hofmann, André Thümmler 

■ Anja Buschendorf, Karsten Sussek 

■ Latifa Azzouzi 

Stadtverwaltung Olbernhau 

 

■ Heinz-Peter Haustein 

■ Benjamin Flor 

■ Jörg Netzler 

Position/Tätigkeit 

 

■ Geschäftsleitung 

■ Projektleitung 

■ IT-/EDV Leitung 

Position/Tätigkeit 

 

■ Projektleitung / Vertriebsleitung 

■ Systemerfassung 

■ Kaufmännische Analyse 

Wir danken an dieser Stelle allen Beteiligten für Ihre Unterstützung! 



Neugier muss sein. 
Genauer hinschauen – Ihre Ziele für die Analyse 
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Ihre fixierten Ziele aus der Analysevereinbarung 

  Sehr wichtig wichtig positiv unwichtig 

Reduzierung der Outputkosten x 

Beschleunigung und Vereinfachung 

betriebsinterner Abläufe 
x 

Entlastung für den Einkauf,  

Materialbevorratung und IT 
x 

Einheitliche Produktlandschaft  

(Bedienung, Material, Treiber) 
x 

Moderne und leistungsstärkere Systemtechnologien x 

Geringe Kapitalbindung x 

Reduzierung der Eingangsrechnungen x 

Kontrolle und Zuordnung der Kosten x 

Einbindungsmöglichkeit Software  (Archivierung / Druckkostenmanagement 

/ Formularmanagement, usw.) 
x 

Flexible Vertragsgestaltung x 

Umwelt, Emission und Energiewerte verbessern x 

Datenschutz für Papier- und elektronische Dokumente  x 

Ein Ansprechpartner rund um das Dokument x 
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Die Outputsystemanalyse 

Aus der Inventarisierung ergibt sich folgendes Gesamtbild: 

■ Erfasst und analysiert wurden in Summe 66 Output-Systeme an 19 Standorten 

■ Derzeit sind 51 verschiedene Produktmodelle von 10 verschiedenen Herstellern im Einsatz 

1) Diese Systeme sind in der Optimierungsdatei separat ausgewiesen, diese Datei wird Ihnen nach der Ergebnispräsentation übergeben! 
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Die Outputsystemanalyse 

Aus der Inventarisierung ergibt sich folgendes Gesamtvolumen pro Monat: 

■ Erfasst und analysiert wurden in Summe 60.159 Seiten s/w Volumen 

■ Erfasst und analysiert wurden in Summe   7.798 Seiten Farbvolumen 

 

Das ermittelte Volumen verteilt sich wie folgt auf die einzelnen Systemklassen: 
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Die Outputsystemanalyse 

Ihre produktivsten Systeme auf einem Blick: 
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Die Output Kostenanalyse 

■ 6 Systeme befinden sich in 6 verschiedenen Mietverträgen zu:      €      1.100,40                                                              
(für 1 Vertrag wurde die Volumenabrechnung übergeben – für 5 Verträge wurden die Kosten anhand der übergebenen Parameter angesetzt –  
Berechnung der Kosten im Farbbereich wurde mit Hilfe eines Durchschnittsklickpreis angesetzt) 

 

■ 4 Systeme befinden sich in 2 verschiedenen TA-Mietverträgen zu:      €         278,99 
(inkl. Mehrvolumenabrechnung)  

 

■ 56 Systeme sind Kaufsysteme und verursachen Investitionskosten zu:     €         652,41  
- Nach Rücksprache mit Ihnen wurden die Kosten teilweise anhand Datenbankwerte kalkulatorisch angesetzt                                                                                                                                                                           
- Anschaffungskosten aller Kaufsysteme betrugen € 38.82129 
- Abschreibungszeit 6 Jahre (identisch zu unserem Lösungsvorschlag) inkl. 6 % Verzinsung  
- die Investitionskosten bei gesetzlicher Abschreibung betragen im Vergleich € 855,12 
- somit sind 56 Systeme derzeit ohne Serviceabsicherung 

 

■ Die Kosten für Verbrauchsmaterialien betragen:      €       399,64 
- Nach Rücksprache mit Ihnen wurden die Kosten teilweise anhand Datenbankwerte kalkulatorisch angesetzt 

■ Die Kosten für Reparaturen betragen:       €           2,81 

■ Die Kosten für 40.200 Blatt Kopierpapier DIN A4 betragen:     €      230,24 

 

■ Summe aller Output-Kosten:        €   2.664,49 

 

 

Aus der Kostenanalyse ergibt sich folgendes Gesamtbild pro Monat: 

Preisbuchexport zur Endpräsentation_2019-06-05_semeann.xls#'Mietverträge'!A1
Preisbuchexport zur Endpräsentation_2019-06-05_semeann.xls#'Mietverträge'!A1
Preisbuchexport zur Endpräsentation_2019-06-05_semeann.xls#'TA-Verträge'!A1
Preisbuchexport zur Endpräsentation_2019-06-05_semeann.xls#'TA-Verträge'!A1
Preisbuchexport zur Endpräsentation_2019-06-05_semeann.xls#'TA-Verträge'!A1
Preisbuchexport zur Endpräsentation_2019-06-05_semeann.xls#'Kaufsysteme'!A1
Preisbuchexport zur Endpräsentation_2019-06-05_semeann.xls#'VBM + Reparaturen'!A1
Preisbuchexport zur Endpräsentation_2019-06-05_semeann.xls#'VBM'!A1
Preisbuchexport zur Endpräsentation_2019-06-05_semeann.xls#'VBM + Reparaturen'!A1
Preisbuchexport zur Endpräsentation_2019-06-05_semeann.xls#'Papier'!A1
Preisbuchexport zur Endpräsentation_2019-06-05_semeann.xls#'Kopierpapier und Papiermedien'!A1


Ihr zukünftiges  

Lösungskonzept 
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Die Lösung „Optimiert“  

Die optimierte Lösung wurde mit Ihnen besprochen und abgestimmt! 

Optimiert: Die Planung aller Systeme erfolgte bedarfs- und volumenorientiert! 

optimierte Lösung
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Das TA Triumph-Adler Produktkonzept 

Drucker A4 s/w 

10x TA P-4532DN 

Unsere Druck- und Multifunktionssysteme s/w in der optimierten Lösung  

Einheitliche Produkttechnik sowie einheitliche und intuitive Bedienung an allen Systemen 

1) Nähere Informationen zu den Systemmodellen inkl. Optionen erhalten Sie in der Optimierungsdatei. Diese wird Ihnen nach der 
Ergebnispräsentation übergeben! Abbildung zeigt System ggf. mit optionalem Zubehör. 

 

MFP A4 s/w 

1x TA P-4531i MFP  

5x TA P-4536i MFP 
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Das TA Triumph-Adler Produktkonzept 
Unsere Druck und Multifunktionssysteme A4 Farbe in der optimierten Lösung 

Einheitliche Produkttechnik sowie einheitliche und intuitive Bedienung an allen Systemen 

1) Nähere Informationen zu den Systemmodellen inkl. Optionen erhalten Sie in der Optimierungsdatei. Diese wird Ihnen nach der 
Ergebnispräsentation übergeben! Abbildung zeigt System ggf. mit optionalem Zubehör. 

 

Drucker A4 Farbe 

3x TA P-C3062DN 

MFP A4 Farbe 

1x TA P-C3062i MFP 

2x TA P-C3066i MFP 
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Das TA Triumph-Adler Produktkonzept 
Unsere Drucksysteme A4 Farbe in der optimierten Lösung 

Einheitliche Produkttechnik sowie einheitliche und intuitive Bedienung an allen Systemen 

1) Nähere Informationen zu den Systemmodellen inkl. Optionen erhalten Sie in der Optimierungsdatei. Diese wird Ihnen nach der 
Ergebnispräsentation übergeben! Abbildung zeigt System ggf. mit optionalem Zubehör. 

 

MFP A3 Farbe 

9x TA 2507ci 
(inkl. 3x aQrate + 2x Münzer) 

MFP A3 Farbe 

15x TA 3508ci 
(inkl. 8x aQrate + 1x Münzer) 



Bühne  

          Kreativität. 
Einzigartige Kreativität nutzen – unsere Software-Lösung. 

frei 

für 
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■ Dank der Anmeldung mit einer ID-Karte oder der Eingabe eines 
PIN, bleiben die Systeme vor unberechtigtem Zugriff geschützt. 
Außerdem können vertrauliche oder personenbezogene Daten 
nicht mehr in falsche Hände geraten. 

 

■ Um die Druckdaten im Netzwerk vor unberechtigtem Fremdzugriff 
zu schützen, können die Daten verschlüsselt übertragen werden. 

 

■ Durch den personalisierten Versand von gescannten Dokumenten 
ist der anonyme Versand dieser Daten ausgeschlossen. 

Einhaltung höchster Sicherheitsstandards  

aQrate – für 11 Systeme 
Individuelle Sicherheitskonzepte für Ihre Unternehmensdokumente 
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■ Nicht abgeholte Druckjobs können automatisch, zum Beispiel jede 
Nacht, gelöscht werden. 

 

■ Druckjobs, zum Beispiel aus E-Mail Programmen, können 
automatisch doppelseitig ausgegeben werden. Auch das spart 
Papier und schont die Umwelt. 

 

■ Druckkosten können betriebssystemübergreifend 
abteilungsbezogen, projektbezogen und sogar personenbezogen 
abgerechnet werden. Und das für Druck, Kopie und Scan! 

Überwachen und senken Sie Ihre Druckkosten und schonen Sie nebenbei die Umwelt 

aQrate – für 11 Systeme 
Individuelle Druckkonzepte für Ihr Unternehmen 
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Durchblick statt nur Überblick 
Alle Systeme im Fokus – herstellerunabhängiges Fleet - Management 
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TA Cockpit® Green 
Monitoring: Ihre komplette Output-Flotte von überall im Blick. 

zum vergrößern klicken 

■ Überwachung aller Systeme:                                                               
Sämtliche Status- und Alarmmeldungen auf einen Blick.  

■ Tonermanagement: IOM (Intelligentes Order Management) bestellt den Toner 
rechtzeitig, vollautomatisch und bedarfsgerecht. Integrierte Paketverfolgung 
inklusive. Wir übernehmen Ihr Management. 

zum vergrößern klicken 

■ Service inklusive:                                                                                          
Ist der Techniker unterwegs oder die Störung gar behoben? Behalten Sie 
jederzeit den Überblick über den Status Ihrer Serviceanforderung – auch 
direkt am System! 



Unser Angebot 
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Unser Angebot 

Inklusivleistungen unseres Angebotes: 

■ Implementierung, Lieferung & Einweisung 

■ Übernahme der Urheberrechtsabgabe (UHG) 

■ Übernahme der Bearbeitungsgebühr 

 

Alle genannten Preise  sind Nettopreise zzgl. der gesetzlichen Umsatzsteuer  
Das Angebot basiert auf den aktuellen Vertragsbedingungen der TA Triumph-Adler Gruppe 

 
 

■ Full-Service aller Systeme, inkl. Verbrauchsmaterialien (exkl. Sondermaterialien) 

■ Erstattung der Restverbindlichkeiten aus Fremdverträgen zum  31.12.2021  
(8.936,50 € / fristgerechte Kündigung vorausgesetzt) 

■ Vorzeitige Beendigung der TA-Verträge zum 31.12.2021 

■ Inkl. 480.000 Blatt TA Business Papier / Jahr 

IST - Situation

Outputsysteme 66

60.159

Drucke Farbe 7.798

40.200

Softwarelösung - aQrate exkl.

Monatliche Kosten / Monatsrate 2.664,49 €                     

Drucke s/w

Kopierpapier DIN A4 (in Blatt)

Vertragslaufzeit in Monaten

Optimierung über die Vertragslaufzeit

optimierte Lösung

46

42.000

4.000

40.000

inkl.

72

                     1.753,01 € 

                   65.626,56 € 

Nach Rücksprache mit Ihnen wurde das Volumina s/w und Farbe in der optimierten Lösung angepasst. 
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Wir passen uns an  

– bis alles passt. 

 

 

■ Ein TA Vertragswerk bedeutet:                                                     
Ein Ansprechpartner und mehr Flexibilität 

 

 

■ Kein gebundenes Kapital:                                                               
Wir finanzieren Hardware, Software & Dienstleistungen 

 

 

■ Jährliche Optimierungsgespräche mit der Möglichkeit den 
Vertrag auf sich ändernde Kundenbedürfnisse 
anzupassen  

 

Sicher investiert – mit maßgeschneiderter Finanzierung. 
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Der Weg zu mehr Effizienz. 

Erfassung der 

IST-Situation 

Erfassung  

aller Kosten 

Aufnahme aller 

Anforderungen & 

Optimierungspotentiale 

Ist-Analyse mit Ihnen 

Realisation 

Konzept- & 

Angebotserstellung 

Fixierung der Lösung, 

Vertragsabschluss  

und Rollout-Gespräch 

Lieferung, Installation 

und Einweisung  

inkl. Service „danach“  

Wir gewinnen beide  – Sie sparen zukünftig Zeit und Geld – wir gewinnen eine neue Referenz 



Von uns bekommen Sie nur, 

was Sie wirklich brauchen. 

Lassen Sie uns Ihre Themen anpacken! 


